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｢東京浅草橋の帽子屋ですけど-･-｣インター

ネットのWEBショップで､クールビットとネーミ

ングした手作りの｢冷える日除けカバー｣を展示､

細々販売していたある日､メールが来ました｡

釣具のチェーン店に帽子製造､卸をしている2

代続きの東京浅草橋の帽子屋さんでした｡

製造販売したい旨の話が持ち上がり､それから､

私にとっては全く未体験の契約交渉になりました｡

この時､大切なのは､契約にどう書き込める権

利があるのか､ということです｡
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特許も意匠も申請してあるネーミングも､当方

が先にインターネットに展示していたのでこちら

では､決まっていました｡契約先が気に入ってく

れるとうれしい｡キャッチコピーや商品梱包に使

う画像､イラストも素人なりに作っていました｡

ですから､この時､申請中の特許､意匠はもち

ろん､先に著作権登録をしたキャッチコピー､イ

ラスト､関連写真を使用すること､指定ネーミン

グ(後に商標を登録)を使うということが条件の

契約を自分で作成し､提案しました｡

後で気がついたことですが､全くの素人であり

ながら､自作のwebショップに展示､たとえ数個

でも販売した経過の中で､すでに､クールビット

は私自身によって､商品としての企画､製造､販

売の必要な要素がイメージ出来ていた気がします｡

この例を考えると､皆様もアイデア商品の商品

化をとても身近に感じるのではないでしょうか｡

ここで､個人の発明起業で必須なスキルと思わ

れるポイントをお話します｡

直ぐには身に付かないものもあります｡もし､

勤め先で､開発や設計部門に所属して屠たらラッ

キーです｡特許や実用新案､意匠の書類作成に､

日常業務の中で親しみがあるはずです｡こんな場

合でも､特許明細書の作成を会社の特許部門や専

門家に任せてしまっている人が多い様です｡私は

これにこだわり､人一倍､特許部門の担当者を捕

まえ､通る特許の書き方､審査の経過にうるさく

まとわりついたものでした｡

その時すでに､本業で勤める会社の定款にない

分野の商品で個人の特許権利を持ちたいと意識し

ていたからです｡本業でも私の書いた特許は登録

率が良いと特許部門から褒められるようになりま

した､これなら一石二鳥です｡

アイデアを思いつき､特許申請を専門家に頼む

と､相当な出費が必要です｡まして､試作を進め

たり､他人の意見を闘いたりしていくと､内容や

権利範囲に追加したいことや変えたいことが出て

きます｡そのたびに費用の心配が必要では､諦め

るか発明貧乏か､ということになりかねません｡

本業で技術系でなくても大丈夫です｡今は､自

分で書ける特許の勉強の本が沢山あります｡

インターネットで先行技術調査も出来､それら

を手本に練習しても､とても役立ちます｡

通る特許を書ける力､これは発明で成功するた

めのビッグパワーです｡私の場合は､クールビッ

トの国際特許(PCT)出願も自分で行い､多くの

国で登録にすることが出来ました｡

(完だ孟昌苧;誓､卜三胃07芸In芸忘孟志望票誓紙､ )

次回は勤めながらの時間の作り方をお話します｡

【著者】ある大手電機会社の開発エンジニアを30年

ほど経験､その後､住宅設備営業企画部門へ転属o

そのころから趣味の発明を始め､ ｢冷える帽子クー

ルビット｣で特許､意匠､商標等多数登録｡定年

を契機にその会社の運営に携わる｡
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ぅ.三☆☆★発明家の夢を現実化しよう!★☆☆- ,

協賛企業のコラボレーションで､あなたの発明を商[]E=[]化に結びつけるチャンスが広がる

自分の作品を何とかして商品に結びつけたい､とい

うのは､発明家の共通した夢です｡

それに応えるために､応募作品の中で着想が素晴ら

しいものには､企業の技術力を加えて商品に結びつけ

よう､という目的で､今回は､夢発掘プロジェクト&

スーパーイオンアイデアコンクールを㈱三陽プレシジ

ョンと㈱スーパーイオンの2社合同で協力して開催す

ることになりました｡

夢発掘プロジェクトは､ ㈱三陽プレシジョン協賛に

よりこれまで3回連続してアイデアコンクールを開催

しているので､会員方々におなじみです｡アイデアを

たくさん商品化していることでも好評です｡

とくに一昨年商品化された"くしゃっと水きりざる"

(次頁に紹介)は､ 1ケ月に1万個も売れる話題の大

ヒット商品になっています｡このほか､スチーム料理

皿"スリッシュ日､スパゲティ-用フォーク"カラメ

-デ'など数々のヒット商品を仕立てることで､いま

では会員に期待されるアイデアコンクールですD

㈱三陽プレシジョンでは､キッチン用品､収納具､

ペット用品､趣味用品をテーマにしています｡

そして今回より､健康や美容関連を中心にアイデア

商品を手がける㈱スーパーイオンが加わりました｡夢

発掘プロジェクトとスーパーイオンの組合せによる特

性を活かして､会貞方々のアイデアを幅広くより強力

に商品化を進めていきたいという企画ですo

夢発掘プロジェクトの特長は､企業の社内スタッフ

だけでなく､会員による社外の協力スタッフ､ ｢夢プ

ロスタッフ｣が集まって､商品化を推し進めることで

す｡夢プロは､各分野の専門知識を持ち寄って､多方

面に技術や販売を検討します｡

こういった実績が､応募作品の中から､商品に結び

ついています｡採用された作品は､ 3%～5%の実施

料で契約されています｡

その実績が評価され､テレビ､新聞などで何度も紹

介されています｡
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